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Der oberfrankische Mittelstandler Stettler
Kunststofftechnik produziert mit 90 Beschaf-
tigten technische Kunststoffkomponenten flr
die Branchen Elektrotechnik, Maschinenbau
und Automobilzulieferer. Um hohe Qualitats-
standards zu gewabhrleisten und schnellstmog-
lich Kundenwtinsche zu erfillen, setzt Stettler
seit 2006 auf die ERP-Branchenlésung »Winca-
rat« fiir die Kunststoff verarbeitende Industrie.

Zur Situation davor: Unternehmenskennzahlen
kreisen mittels Access- und Exceldatenbanken
durch die Firma. Die Insellésungen werfen im-
mer wieder die Frage auf, wie vertrauenswur-
dig sind die Zahlen. So erinnert sich Matthias
Seelmann, einer der Geschéftsfihrer, an die
Zeit, als Stettler noch ohne einheitliche Daten-
bank und ERP-System arbeitete. »80 Prozent
unserer Kunden sind Automobilzulieferer. Die
erwarten Reaktionsschnelligkeit und keine Feh-
lerlieferungen. Demnach brauchten wir ein Sys-
tem, das den kompletten Produktionsablauf
abbildet und uns Uber eine Datenbank alle Da-
ten plausibel und stets aktuell verfligbar aus-
wirft«, erlautert Seelmann das Anforderungs-
profil an die Software. Das Unternehmen
schrieb den Auftrag 2005 aus und Sage setzte
sich mit seiner Branchensoftware fur die Kunst-
stoff verarbeitende Industrie durch. »Wincarat
hat uns auf Grund der Durchgéngigkeit des
Systems bereits in der Standardversion Uber-
zeugt, aber auch weil Sage bereits viele Installa-

64

oringt Transparenz in
Sprozesse

Der Rob jert Befe

Gunig

tionen im Mittelstand nachweisen konnte, er-
klart Seelmann und fahrt fort: »Zudem hat uns
das Branchen-Knowhow sowohl in der Ferti-
gung als auch im Automotive-Bereich und im
Spritzguss beeindruckt.«

Aufgabe der Software ist es, vom Auftragsein-
gang Uber die Produktion bis hin zur Verpa-
ckung und der Auslieferung Aufgaben an die
einzelnen Abteilungen zu verteilen sowie Ar-
beitsschritte anzustoBen. Herzstlick des Sys-
tems ist hier das Sachkonto, die zentrale Dispo-
sition. Sobald Stettler einen Auftrag per EDI er-
hélt, generiert das System einen Betriebsauf-
trag, Uberpruft Materialbesténde im Lager, be-
rucksichtigt Werkzeugstammformen sowie
-einsatze und errechnet anhand der vorliegen-
den Daten den Produktionsstart, um den opti-
malen Auslieferungszeitpunkt sicherzustellen.
Auf 4300 Quadratmetern Produktionsflache
nutzen die Mitarbeiter »Wincarat« an Termi-
nals, um einzelne Fertigungssauftrage fur die
Produktion einzusehen. Sobald ein Auftrag
rickgemeldet wird, reduziert sich das Rohma-
terial retrograd. GemaB Verpackungsverwal-
tung werden Etiketten fUr die einzelnen Kar-
tons und Paletten gedruckt und der Lagerbe-
stand an Halbfertig- und Fertigteiten erzeugt.

Zentrale Datenpflege verbessert
Auskunftsfahigkeit

Fur Seelmann sind jedoch die Stammdaten die
Basis fur den Erfolg des Systems. »Wir leben
von guten Daten in >Wincaratc. Nur mit aktuel-
len Daten kénnen wir intern aber auch gegen-
aber unseren Kunden schnell Informationen
Uber Verflgbarkeiten erteilen. Das starkt unse-
re Marktposition. Zudem spart es nattrlich Kos-
ten, wenn man nicht mehr wie friher erst drei
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Leute anrufen muss, um zu erfahren, ob ein
Fertigteil oder Rohmaterialien auf Lager sind.«

Die Branchenlésung ermdéglicht auch eine Tren-
nung zwischen Kundenartikelnummer und
interner Artikelnummernvergabe, was insbe-
sondere fUr Zulieferer von enormem Wert ist.
»Es ist durchaus géngig, dass Kunden ihre Arti-
kelnummern andern. Indem wir eine eigene
Nummer anlegen, ersparen wir uns den Auf-
wand bei jeder Abanderung des Kunden, auch
interne Anderungen vorzunehmen. Hinzu
kommt, dass mit dieser Anderung dann auch
die Auftragshistorie verschwunden ware, weil
das System keine Beziehung zwischen der fri-
heren Artikelnummer und der aktuellen her-
stellen kénnte. Mit der internen ArtikelschlUs-
selvergabe bei »Wincarat« bleibt uns also viel Ar-
beit erspart und die Auftragshistorie ist sauber
nachvollziehbar«, ergénzt Seelmann.

Der Geschéaftsleitung wird der Software-Nut-
zen insbesondere bei den wochentlichen Pro-
duktionsbesprechungen deutlich. Das ERP-Sys-
tem liefert alle relevanten Unternehmenskenn-
zahlen in Form von Reports. Seelmann spricht
noch einen Pluspunkt an: »Die Integrationsfa-
higkeit zu anderen bestehenden Systemen war
mit ausschlaggebend flr unsere Entschei-
dung.« Denn bei Stettler arbeiten das ERP-Sys-
tem, das integrierte Finanz- und Rechnungswe-
sen, die Personalwirtschaft sowie ein CAQ-Sys-
tem Hand in Hand. Auch der Releasewechsel
auf die Version 7 im Januar 2011 verlief rei-
bungslos wahrend der laufenden Produktion.
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